
Wer samstags die Wirtschaftswoche druck-

frisch in der Hand hält, ahnt nicht, dass das

Magazin erst am Vortag durch eine Tiefdruck-

rotationsmaschine der Schlott-Gruppe lief.

Dafür und um im Druckgeschäft wettbewerbsfä-

hig zu bleiben, benötigt die Schlott GmbH eine

IT-Infrastruktur, die absolut zuverlässig arbeitet

und die sich einfach und kostengünstig admini-

strieren lässt.

Zusammen mit dem Systemhaus Levigo Sys-

tems GmbH entschied sich Schlott für ein

BladeCenter von IBM. Die Druckerei arbeitet

bereits serverbasiert mit der Thin Client Lösung

von Levigo, in die auch die bestehenden IBM

Networkstations eingebunden sind. Diese Lö-

sung hat Modellcharakter für weitere Standorte

der Schlott-Gruppe.

Die Druckerei stell-

te auf Blade-Ser-

ver von IBM um,

als die Kapazitäten

einfach nicht mehr

ausreichten. „Wir

konnten die Hard-

ware durch insge-

samt acht Blade-

Server am Stand-

ort Freudenstadt

ersetzen“, erläutert

Oliver Bausch,

Geschäftsführer des Levigo-Systemhauses.

Vier davon werden als Terminalserver betrie-

ben, zwei als redundante File- und Print-Server.

Ein Blade wird mit VMware betrieben, ein weite-

rer als Domino-Server genutzt. Die vorhande-

nen Thin Client Boot-Server bleiben bestehen.

„Die IBM BladeCenter-Technologie bietet hier

die ideale Plattform, um wichtige Dienste bei

Ausfall eines Server Blades sehr schnell auf

einem anderen Blade zur Verfügung stellen zu

können“, erklärt Levigo-Chef Bausch.

Insgesamt sechs Monate dauerte die Umstellung

von der ersten Planskizze über die Auswahl der

geeigneten Lösung bis hin zum Livebetrieb. Das

dabei investierte Geld, so Ralf Hengel, IT-Leiter

bei Schlott, sei „sehr gut angelegt“.

Die Schlott-Gruppe ist einer der größten

Druckdienstleister in Europa. Das Unterneh-

men setzte im vergangenen Geschäftsjahr 565

Mio. Euro um und beschäftigt europaweit rund

4.300 Personen.
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Die Levigo Systems GmbH ist ein IT-

Systemhaus, das sich auf Server-Based-

Computing mit IBM BladeCenter und

Storage spezialisiert hat. Eigene Thin

Clients runden das Thema der zentralen IT

bis hin zum Arbeitsplatz ab.
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Oliver Bausch.
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IBM BladeCenter Chassis Express
Best-Nr. 8677ERG

SERVICEPACS

Best.-Nr. 61P7613

Electronic ServicePac für Gewährleis-

tungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instand-

setzung, 7 Tage/24 Stunden, 4 Stunden

angestrebte Antrittszeit

Preis: 1.030,00 ¤*

SPEZIFIKATIONEN

7U-Rackmodell, 4x 2000 W Netzteile (HotSwap),

Platz für 14x 2-Wege-Blades oder 7x 4-Wege-Blades,

1x Management-Modul, CD-ROM-Laufwerk, Disket-

tenlaufwerk, 1 Jahr Gewährleistung

Preis: 2.360,00 ¤* 


