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IT im grünen Bereich
Endress Motorgeräte setzt auf levigo ThinClients

„Wir sind aus unserer IT im Laufe der Zeit einfach

herausgewachsen“, erklärt Dietmar Traidl, Leiter

für IT und Organisation bei Endress Motorgeräten

mit seinen 22 Fachmärkten für Garten-, Forst-

und Reinigungstechnik. So entschloss sich En-

dress nach Beratung durch das Systemhaus

Levigo, sein gesamtes Server- und Speichersys-

tem zu konsolidieren und dabei die komplette

Hardware auszutauschen.

Levigo konzipierte eine Server-basierte Lösung

unter Einsatz eines BladeCenters von IBM mit fünf

neuen IBM LS21 Blade-Servern, welches in der

Endress-Zentrale in Stuttgart-Wangen positioniert

wurde. „Zwei der insgesamt fünf physischen Bla-

de-Server werden als Terminalserver betrieben.

Zwei deshalb, damit wir die Lasten besser vertei-

len können. Außerdem nutzen wir zwei Blades als

redundante File-Server sowie einen als Domain-

Controller“, erklärt Oliver Bausch, Geschäftsfüh-

rer von Levigo. „Das BladeCenter bietet die Mög-

lichkeit der einfachen Virtualisierung mit VMware.

So gibt es noch einen weiteren virtuellen Katalog-

server auf Basis von Windows Server 2003.“ Eine

zentrale Storage-Einheit, ebenfalls von IBM, und

ein neues Datensicherungskonzept runden die

Konsolidierung ab.

Der Zugriff auf die zentrale Einheit erfolgt zu 90

Prozent über levigo ThinClients. Zwar sind die

Anschaffungskosten für einen ThinClient annä-

hernd so hoch wie für einen „dicken“ PC, aber er

läuft im Schnitt zweieinhalb Zyklen länger und ist

dadurch sowie durch seinen geringen Stromver-

brauch energiesparend. Da die Anwendungen auf

dem zentralen Server liegen, erfolgt auch die

Administration zentral. Das spart Zeit und Kilo-

meterkosten.

Nach Schätzung von Dietmar Traidl hat sich sein

Verwaltungsaufwand im Vergleich zu früher um

rund 40 Prozent reduziert. Durch ihre kompakte

Bauweise lassen sich levigo Thin Clients perfekt

in die Verkaufstheken vor Ort integrieren. Heute

hat Endress eine skalierbare, langfristige Lösung

für mindestens sechs Jahre. Das BladeCenter

kann jederzeit erweitert werden – und der grüne

Bereich weiter wachsen.

Die levigo systems GmbH ist ein Systemhaus

mit den Schwerpunkten Server-Based-Com-

puting und ThinClient-Computing. Das Hard-

ware- und Dienstleistungsportfolio wird er-

gänzt durch eigene Software-Produkte: Mit

dem levigo ThinClient Manager und dem Be-

triebssystem levigo ThinClient OS können Un-

ternehmen sämtliche Produkte verschiedener

ThinClient-Hersteller zentral und einfach

managen.

Kontakt:

levigo systems gmbh

Oliver Bausch

Max-Eyth-Straße 30

71088 Holzgerlingen

Tel.: 07031 41611-0 

Fax: 07031 41611-1

E-Mail: o.bausch@levigo.de

Internet: www.levigo.de

IBM BladeCenter Express
Best.-Nr. 8853E7G

Servicepacs

Best.-Nr. 12X6881

Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade –

3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden,

4 Stunden angestrebte Antrittszeit     Preis: 185,00 €*

Spezifikationen

Intel Xeon E5320 Quad Core Prozessor

1.86 GHz mit 8 MB L2 Cache, 2 x 1 GB

Hauptspeicher, 1 Jahr Gewährleistung

Preis: 1.680,00 €*
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